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I. Introducéo

No quadro dos objectivos que o Sistemade Informacao de
Mercados Agricolas (SIMA) se prope atingir com o seu
novo programa de informacdo estratégica do mercado
agricola, este realizou a segunda ronda de inquéritos a
comerciantes rurais nas provincias de Niassa, Nampula e
Zambéziaem Julho ultimo, depois da primeiraronda, que
acontecera no passado més de Abril. O objectivo gera
destes inquéritos é permitir que o SIMA responda de
formaflexivel edindmicaas necessidadesdos produtores,
comerciantes, processadores e demais participantes do
sector agricola, incluindo o sector publico, e o objectivo
especifico dasegundarondafoi reavaliar asestimativasde
colheita, nivel de pregoseoutro tipo deinformacdo obtida
em Abril, por forma a gjudar os participantes do sector
agricola natomada atempada de decisdes apropriadas.

No futuro, 0 SIMA propde-se continuar arealizar estetipo
de inquérito em Abril e Julho de cada ano, sendo a
primeira ronda direccionada a colher e disseminar
informagado de progndstico, easegundapara providenciar
informagBes maisdefinitivas. A partir do proximo ano, 0s
resultados destes inquéritos a comerciantes rurais seréo
associados aoutros doisinquéritos que o SIMA realizara,
um abrangindo produtores e associagdes de produtores, e
0 outro a grandes comerciantes urbanos e exportadores.

Nas duas rondas de inquérito a comerciantes rurais
realizadaseste ano foram abrangidasduasrotas, todascom
inicio naCidadede Nampula. Umarotacobriu osdistritos
ao longo do corredor de Nacalaem direcgdo a Cuamba, e
a segunda abrangeu os distritos ligando as cidades de
Nampulae Quelimane. No futuro, maisrotas poderdo ser
adicionadas, incluindo algumas na regido centro de
Mocambique. A metodologia destes inquéritos consiste
ementrevistar comerciantesquevao sendo encontradosao
longo dos trgjectos através dum questionario simples e

breve, por forma a obter-se a ideia gera da colheita,
comercializacdo e precos.

II. Avaliacdo Preliminar da Colheita

Os resultados da primeira ronda do inquérito aos
comerciantes rurais no norte de Mogambique, realizada
em Abril passado, indicaram que naquelaaturado ano ja
havia comerciantes a efectuar compras de produtos
diversos nas &reas rurais, com destaque para o milho
branco efeijdo nhemba. Alguns desses comerciantes so
ambulantesinformais que se deslocam das cidades paraas
areasrurais, e outros estdo la estabel ecidos em postos de
compraou lojasrurais, dedicando-seacomercializacdo de
produtos ndo agricolas em adi¢do aos produtos agricolas.
65% dos comerciantes inquiridos naquela altura tinham
indicado que esperavam que a colheita de milho na
presente campanha seria menor que a do ano passado, e
cercade 62% perspectivavam umareducao nacolheitado
feijdo nhemba.

Uma das raz0es apontadas para essa baixa de produgéo
eram asexcessivas chuvas observadasdurante o ano: 82%
dos entrevistados disseram que as chuvas tinham sido
acima do normal, e que tinham causado estragos nas
culturas. Por outro lado, em gera os entrevistados
esperavam pregos de milho e feijdo nhemba maiores que
os do ano passado, uma expectativa consistente com a
prognosticada baixa colheita.

Apesar da baixa colheita que se previa ndo apenas parao
norte de Mogambique mas também para paises vizinhos,
em Abril ainda ndo era reportado o aparecimento de
comerciantes malawianos naguela regido, tal como
acontecera em 1997/98 e 1998/99.

A opinides agui expressas sdo da inteira responsabilidade dos autores, ndo reflectindo de
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1. Reavaliacdo da Colheita de Milho e Feijao
Nhemba

Durante o0 inquérito de Julho (realizado entre os dias16 e
23), a quase totalidade dos comerciantes rurais
entrevistados ao longo das rotas Nampula-Cuamba e
Nampula-Mocuba confirmou as expectativas de Abiril,
indicando que a colheita do presente ano agricola &
inferior a do ano passado, mas que a comercializacdo é
boa. Todos os entrevistados entre Nampula e Cuamba
disseram que a colheita do milho deste ano tinha sido
menor que a do ano passado, e 68% afirmaram que a
colheita do feijdo nhemba também tinha diminuido.
Naquela rota, para aém dos comerciantes grossistas
informais, 34% dos entrevistados eram comerciantes
formais. O mair comprador de milho naquela rota €,
contudo, um grande comerciante baseado na cidade de
Nampula, o qual financia a actividade da maioria dos
comericiantes formais que operam narota, tem postos de
compra ao longo da via e armazéns em lapala, Malema,
Mutuali e nacidade de Cuamba, e pretende comprar cerca
de 20.000 toneladas este ano na provincia de Nampula.?

O mesmo comerciante esta a operar também naprovincia
da Zambézia, especialmente nos distritos de Gurule (zona
de Lioma) e Mocuba.

Na rota Nampula-Mocuba, 67% dos entrevistados
afirmaram que a colheita do milho tinhareduzido, e 63%
avaiaramacol heitado feij&o nhembacomo tendo baixado
comparativamente ao ano passado. Um local

estrategicamente importante nesta rota, pela sua
localizacdo geogréafica, € a cidade de Mocuba, pois é um
ponto de transito de comerciantes agricol as tanto do norte
da Zambézia para a cidade de Quelimane, assm como
para o posto fronteirico de Milange, com destino ao
Malawi. Por esta razd, Mocuba tem um mercado
grossista informal de milho relativamente desenvolvido,
com um armazém grossi stainformal com umacapacidade
instalada de mais de 100 toneladas. Este ano, contudo, o
armazém tem estado quase semprevazio. Nodiadavisita
apenastinhal.5 toneladade milho trazido dos distritos do
Ile, Alto Molécue e Namarrdi, a norte da provincia.
Comerciantes grossistas no local indicaram que a maior
parte do milho que é comprado nos distritos do norte da

2 Apesar de amaioria dos comerciantes formais
gue compram milho entre Nampula e Cuamba serem
financiados pelo grande armazenista formal baseado em
Nampula, alguns desses comerciantes, especia mente na
cidade de Cuamba, indicaram que tém outras fontes de
financiamento, e que vao exportar parao Malawi.

Zambézia é levado directamente para o distrito de
Milange.

V. Exportacdes para o Malawi e Nivel de Precos do
Milho no Norte de M ocambique

Tal como aconteceraem 1997/98 e em 1998/99, areducéo
das colheitas no Malawi no presente ano resultou em
exportaces de milho apartir de Mogambique paraaguele
pais. O aumento de pregos causado pelareducdo daoferta
de milho no norte de Mogambique é portanto,
incrementado com o aumento da procura. Como a
experiéncia de 1997/98 e 1998/99 indicara, a procura de
milho no norte de Mogambique aumenta em anos de
excassez na regido da Africa Austral, especiamente no
Malawi. A entrada de comerciantes malawianos ou de
exportadores de milho para o Maawi possbilita o
aumento de pregos por via da competitividade entre
comerciantes devido a0 aumento do numero de
compradores, e também pela oferta de precos mais altos
pel os exportadores, 0 que aumentaaindamaisos precose,
conseguentemente, os rendimentos monetérios dos
produtores rurais.

O prego pago ao produtor no inicio da comercializagéo,
em Abril, erade 1.000 Mt/kg, e em Julho rondavaentre os
1.500 Mt/kg e 2.500 Mt/kg ao longo dazona. Nos postos
de comprasituadosno interior e com problemas sériosdas
vias de acesso, 0 preco do milho ronda a volta dos 1.250
Mt/kg. Em meados de Julho, tanto os postos de venda do
grande armazenista baseado em Nampula como os
comerciantes malawianos, ofereciam 2.000,00 Mt pelo
quilo de milho nas zonas mais acessiveis. A Tabela 1,
abaixo, apresenta os precos de milho e feijdo nhemba
pagos ao produtor nos mercados mais importantes das
duas rotas.

Em algumas zonas ao longo do corredor de Nacala,
comerciantesinformai s mogambicanosvendem milho aos
mal awianos a pregos que variam entre 40.000 Mt a45.000
Mt alata de 20 litros, isto &, entre 2.285 Mt/kg e 2.571
Mt/kg. Em Julho de 2000, um ano “normal” do ponto de
vistade producéo de milho em Mogambique, 0s pregos ao
produtor tinham sido de 467 Mt/kg em Alto Mol 6cue, 809
Mt/kg em Ribaue, e 779 Mt/kg no mercado retahista de
Cuamba.

As exportacdes de milho do norte de Mogambique para o
Malawi ndo séo feitas apenas por malawianos. Naviaque
ligaNampulaaM ocuba, por exemplo, este ano ndo foram
vistosmuitoscomerciantesmal awianos comprando milho.
Em contrapartida, comerciantesinformai s mogambicanos
e outros, colectam o milho naquela éarea, e este é
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Tabelal. Precos Médiosde Milho e Feijdo Nhemba em
L ocais Seleccionados

Milho Feijéo Nhemba
Local Preco por Preco lata | Preco por  Preco lata
kilo de 20 litros kilo de 20 litros

Rapale 1429 25000 1506 25000
Ribaue 1857 32500 2410 40000
lapala 1400
Maema 1525 25000 3000 30000
Mutuali 1500 1500
Cuamba 1625 32500 1300 30000
Entre-Lagos 2286 40000
Murrupula 1429 25000 2108 35000
Alto Ligonha 1286 22500 1687 28000
Alto Molocue |1500 25000 2253 30000
Mugulama 1571 27500 1103 20000
Mugeba 1625 30000 1404 30000
Mocuba 1500 30000 1807 30000
Milange 2500 3150

transportado parao Malawi atravésdo posto fronteirico de
Milange. Na vila de Milange (2 kildmetros do posto
fronteirico), camionistas provenientes do interior de
Mocambique armazenam o produto, e residentes locais
usam suas bicicletas para o transporte do produto até ao
posto fronteirico vérias vezes por dia, para fazer
exportaces informais. Nas operacOes de exportagcdo, 0s
proprietarios do produto pagam um total de 20 Kwashas
(aproximadamente 6.000 Mt) por cada saco de 50 kg, 3/4
dos quai s séo para o transportador, e os restantes 25% séo
pagos a um controlador do posto fronteirico.

No dia em que a equipa do SIMA visitou o posto
fronteirico de Milange, havia mais de 150 toneladas de
milho do lado malawiano daquele posto fronteirico, a
maior parte das quais tinha entrado naguele mesmo dia.
NaviladeMilange, haviacercade 100 toneladas de milho
em armazéns de construcdo precaria a espera de ser
transportado para o lado malawiano.

V. Viasde Acesso e Transporte

Depois das enxurradas do ano transacto, a estrada
principal que liga as cidades de Nampula e Cuamba foi
reabilitada (nivelada no troco de Nampula até ao Rio
L drio), facilitando deste modo 0 escoamento de produtos
agricolas pelos comerciantes até as diferentes zonas de
venda. A principa dificuldade encarada pelos
comerciantesrel aciona-secomasviasdeacesso queligam
aestrada principal as zonas de produc&o no interior, onde
normalmente os comerciantes fixam 0s seus postos de
compra. Trata-sede estradasterciarias, onde so tractores,
bicicletas e motorizadas podem transitar, o que implica

gue SO possam ser transportadas pequenas quantidades de
cada vez, do que resulta que os comerciantes necessitam
demuitotempo paraconcentrar asquantidadesdesegjaveis.

Em geral, asviasde acesso ligando as grandes cidades séo
boas, embora algumas vezes apresentem buracos e outros
tipos de problemas. A este respeito, cerca de 60% dos
entrevistados na via Nampul a-Cuamba consideraram que
asviasdeacesso estavam em boas condi¢des, umaopini&o
também sustentada por 30% dos entrevistados na rota
Nampula-Mocuba. Em geral, comerciantes comprando
produtos perto das capitais provinciais e outras cidades
importantes indicam que as vias de acesso sd0 boas,
enquanto que os comerciantes mais distantes dessas
cidades, ou agueles que se deslocam asaldeiasdo interior,
indicam que as vias de acesso ndo sdo boas.

Quanto a disponibilidade de transporte, amaior parte dos
comerciantesruraisdasduasrotas (89% narotaNampul a-
M ocubae 62% narota Nampul a-Cuamba), afirmaram que
ndo haviagrandes problemas de transporte. Em ambas as
rotas, a maior parte dos comerciantes disseram que
levavam, em média, menos de umasemanaaesperadeum
meio de transporte, embora se trate maioritariamente de
transporte de retorno. Os comerciantes gueixam-se,
contudo, de elevados custos de transporte. A Tabela 2
apresenta os custos de transporte entre os locais de maior
importancia na comercializagao agricola naquela zona.

Tabela 2. Custo de Transporte entre Dois Mercados
Importantes, por saco de 70/90 Quilos de Produto

De Para Meiode | Custo de Transporte
Transporte

Produto  Pessoa
Rapale Nampula [Camido 15000 10000
Ribaue Nampula [Camido 15000 25000
Ribaue Nacala Camido 30000 80000
Ribaue Angoche [Camido 35000 85000
Ribaue Pemba Camido 75000 150000
lapala Nacala Comboio 152.950* 25000
Malema Nampula |[Comboio 10000 38000
Mecuburi Nampula [Camiéo 12500 15000
Mutuali Cuamba |Camido 5000 10000
Cuamba Entre-Lagos Comboio 5000 35000
Murrupula Beira Camido 125000 500000
Murrupula Nampula [Camiéo 15000 20000
AltoLigonha [Nampula |Cami&o 15000 45000
Alto Molocue |Nampula [Camido 25000 100000
Mugulama Quelimane |Camido 30000 90000
Mugeba Mocuba Camido 10000 20000
Mugeba Nampula [Cami&o 30000 150000
Mugeba Quelimane |Camido 30000 70000

* Preco por tonelada.
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No caso especifico darota Nampula-Cuamba, 0 comboio
€ outro meio de transporte muito utilizado pelos
comerciantesquando querem transportar grandesvolumes
de mercadorias. E normal encontrar volumes de sacos,
contendo diversos produtos nas estacdes de comboio a
espera de transporte. Os grandes comerciantes tém
alugado vagbes com capacidade de 40 toneladas para o
transporte dos seus produtos, e o preco por tonelada é de
152.950 Meticais.

V1. Informacéo de Precos de Outros L ocais

Um elemento importante na comercializagdo é 0 acesso a
umainformacdo atempada e estrategi camente i mportante.
A este respeito, o conhecimento de pregos pelos
comerciantesrurais entrevistados em Julho é limitado aos
principais mercados produtores e consumidores da
provincia onde operam, assm como dos mercados
consumidores mais importantes do pais. Em gera, os
comerciantes indicaram que conheciam 0s precos
praticados nas principais vilas e outros pontos de
referéncia na comercializacdo agricolaao longo das rotas
onde compram. Emboraalguns tenham indicado que tém
também outras fontes de informac&o de precos - entre as
guaiso boletim semanal do SIMA (Quente-Quente) - estes
indicaram que essas fontes de informagdo ndo sio
utilizadas na tomada de decisdes comerciais, pois 0s
precos aqui anunciados estdo muitas vezes atrasados. As
fontes de informagdo mais utilizadas para a tomada de
decisdes sd0 0s contactos com outros comerciantes e
visitas proprias aos locais de interesse para informagao.
Alguns comerciantes informais, especialmente os que se
deslocam da regi&o sul do pais, chegam atelefonar para
colegas ou familiares localizados proximo dos seus
mercados de interesse para se informarem dos precos e
oportunidades de negdcio.

VII. Conhecimento e Prevencao contra o HIV/SIDA

Um dos aspectos que interessou a equipa do SIMA foi o
conhecimento que os comerciantes rurais tém sobre o
HIV/SIDA assim como os métodos de prevencao contra
esta doenga. Quase todos os entrevistados, tanto de
Nampula para Cuamba como de Nampula para M ocuba,
disseram que tinham conhecimento da existéncia do
HIV/SIDA. Quanto aos métodos de prevencdo contra a
doenga, cerca de metade dos comerciantes disseram que
preferiam ndo ter parceiros ocasionais. Pouco mais de
40% dosentrevistadosnarotaNampula-Cuambae 35% na
rotaNampula-M ocuba usam o preservativo como método
de prevencdo, e lamentavelmente, ainda existem
comerciantes rurails que ndo Sse previnem contra o
HIV/SIDA: 7% dos entrevistados na rota Nampula-

Cuamba, e 14% na rota Nampula Mocuba disseram que
ndo fazem nada para se prevenirem. Razdes de caracter
religioso e outras séo apontadas como sendo a causa para
este comportamento.

VI1II. Conclusdes

Asexpectativasformadasem Abril peloscomerciantesrurais
da regido norte de Mogambique, que apontavam para uma
provavel reducdo da producdo de milho e outras culturas
adimentares, e consequente subida de pregos, foram
confirmadas durante o inquérito de Julho. Os comerciantes
entrevistados em Julho, tal como os entrevistados em Abril,
associaram as haixas colheitas das principais culturas
alimentares a0 excesso de chuvas observado durante aépoca
chuvosa de 2000/2001.

A queda de producdo observada em Mocambique, que
também atingiu outros paises da Africa Austral, entre os
guais Malawi, sugerem que este pais esta estruturalmente
ligado ao norte de Mocambique em termos de
comercidlizacdo agricola, especiamente em anos de
escassez. Tal como acontecera em 1997/98 e 1998/99, a
reducdo das colheitas no Malawi levou a importacbes de
milho de Mogambique. Este ano, o milho mogambicano
entra no Maawi levado ndo apenas por comerciantes
mal awianos, mas também por comerciantes mogambicanos
(formaiseinformais) edeoutrasnacionalidades. No entanto,
até este momento ndo existem informagdes claras sobre o
envolvimento de grandes armazenistas formais
mogambicanos nestas exportacoes.

As vias de acesso aos distritos produtores ndo estdo nas
condi¢Bes desgaveis, mas um numero consideravel dos
comerciantesruraisindicou que elas sdo acessivels, pelo que
propiciam o0 escoamento dos produtos. Em gera, os
entrevistados indicaram que ficam menos de uma semana a
esperadetransporte, especialmente paracurtasdistancias. O
grande problema dos comerciantes rurais sdo 0s custos de
transporte, considerados pela maioria como sendo muito
altos.

A difusdo da informagdo de precos continua deficitaria nas
zonas rurais. A este respeito, muitos dos comerciantes
indicaram que conheciam os pregos praticados has principais
vilas e outros pontos de referéncia na comercializagéo
agricola ao longo das rotas onde compram. Por outro lado,
embora aguns tenham indicado que tém também outras
fontes de informagdo de pregos, eles disseram que essas
fontes ndo sdo utilizadas natomada de decisdes comerciais,
poi s 0S pregos aqui anunciados estdo muitas vezes atrasados.
As fontes de informagdo mais utilizadas sdo os contactos
com outros comerciantes e visitas préprias aos locais de
interesse para informag@o. A utilizagdo da radio para a
divulgacdo de precos congtitue uma solucdo para a
disseminagéo rapida dessa informagéo.
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